
북유럽 스타일 육각 세라믹 캔들 항아리

선택해야 하는 이유 맑은 유리 제품

디자인에 대한 최고의 헌신, 품질에 대한 압축 없음
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맑은 유리 제품 엄격하게 고객의 디자인을 보호하고, 우리가 새로 디자인한 모든 항목은 3년 동안 복사되지 않았습니다.
제품 품질은 맑은 유리 제품. 맑은 유리 제품 거의 보이지 않는 흠집이 있는 80,000개의 유리 용기를 한 번 파괴했습니다.

제품 설명

상품명 북유럽 스타일 육각 세라믹 캔들 항아리

샘플 시간 1. 유리의 모양과 크기가 있는 경우 5일
2. 새로운 모양과 크기의 유리가 필요한 경우 15일

측정하다

항목 번호: SGXYT21102752
최고 직경: 80mm
밑바닥 직경: 77mm
높이: 98mm
무게: 309g
용량: 348ml

포장 일반 포장, 개별 선물 상자, PVC 상자, 창 상자, 색상 상자, 흰색 상자 등

배달 시간 샘플 및 주문 확인 후 35일 이내

지불 기간 사전에 T/T로 30% 보증금 및 B/L 사본 대비 잔액

선적 바다로, 공기로, Express로, 운송 대리인이 허용됩니다.

사용 목적 가정 장식, 웨딩 장식, 결혼식 호의, 장식 향상,
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꽃 세라믹 양초 항아리는 결혼식 연회, 낭만적인 꽃, 촛대와의 영리한 통합, 시각적 아름다움을 더할 뿐만 아니라 빛을 부드럽게 하는 분위기를 조
정하는 마스터입니다.



독특한 모양의 세라믹 캔들 용기가 눈길을 사로잡습니다.

이 장식용 세라믹 캔들 용기는 우정을 위한 완벽한 선물이자 사랑하는 사람을 위한 우아한 고급 선물입니다.



이 젊고 활기찬 세라믹 캔들 용기는 다양한 옵션을 제공합니다. 양초 단지이든, 삶에 따뜻함과 행복을 가져다 줄 수 있는 저장 용기이든, 맞춤 패턴
항아리는 가정 장식과 일치하는 더 많은 옵션을 제공합니다. 양초 브랜드에 더 많은 패턴을 만들 수 있습니다!



광범위한 응용



포장 및 배송





호의적인 코멘트



자주하는 질문

1) 첫 번째 주문에서 하나의 컨테이너에 분류된 여러 항목을 결합할 수 있습니까?

그래 우리는 할 수있어. 그러나 각 주문 품목의 수량은 MOQ에 도달해야 합니다.

2) 품질 문제가 있는 경우 어떻게 해결할 수 있습니까?

컨테이너를 하역할 때 모든 화물을 검사해야 합니다. 파손 또는 결함 제품이 발견된 경우 원래 상자에서 사진을 찍어야 합니다. 모든 클레임은 용기를 배출
한 후 15영업일 이내에 제출해야 합니다. 이 날짜는 컨테이너 도착 시간에 따라 달라집니다.

3) 왜 우리를 선택합니까?

1. 우리는 유리 제품 무역에 대한 풍부한 경험을 가지고 있습니다. 20 년 그리고 가장 전문적인 팀.
2. 우리는 10개의 생산 라인을 가지고 있으며 월 1,500만 개를 생산할 수 있습니다. 엄격한 프로세스를 통해 99% 이상의 승인률을 유지할 수
있습니다.



3. 우리는 약 80개국에서 1800명 이상의 고객과 협력하고 있습니다.

4. 우리는 전문적인 원스톱 전세계 물류 서비스를 제공합니다.

4) 무료 샘플을 받을 수 있습니까?
그래 넌 할수있어. 우리의 샘플은 무료입니다 주문을 확인하는 고객을 위해. 그러나 급행 운임은 구매자의 계정에 있습니다.

5) MOQ는 어떻습니까?

다른 종류의 제품은 다른 MOQ가 될 것입니다. 재고가 있는 일부 유리 제품의 경우 소액 주문이 허용됩니다.

6) R&D 부서에는 몇 명이 있습니까?

우리는 5명의 전문 디자이너를 보유하고 있으며 매달 15개의 혁신적인 디자인을 개발할 것입니다.

7) 가격을 할인해 줄 수 있습니까?

가격은 수량에 따라 다릅니다. 소액 주문으로 좋은 가격을 원하면 한 번에 더 많은 수량을 만들고 창고에 남겨두면 필요할 때까지 상품을 보관합니다.

귀하의 문의와 협력을 기다리고 있습니다.


